ESCUELA DE EDUCACIÓN MEDIA Nº 9 “JUSTO JOSÉ DE URQUIZA”

PROGRAMA DE EXAMEN

ESPECIALIZADA: NOCIONES DE COMERCIALIZACIÓN

3º AÑO / BACHILLERATO DE ADULTOS
CONTENIDOS

Unidad 1:

El proceso de producción. Factores de producción. Costo: Concepto. Clasificación. Costo de producción. Costo directo e indirecto. Gastos fijos y variables. Tratamiento de la materia prima.

Unidad 2:

El Departamento de Compras: Organización y funciones. Almacenes. Provisión de materias primas. Interacción de ambos departamentos. Orden de compra: Origen y circuito.

Unidad 3:

El Departamento de Ventas: Organización y funciones. Comercialización. La función de ventas: Acciones para una gestión comercial efectiva. Modalidades de venta. Investigación de mercado: Investigación cualitativa y cuantitativa. Etapas de la investigación de mercado.

Unidad 4:

Marketing. Concepto. Factores determinantes de la demanda. Desarrollo de productos. Marketing estratégico. El marketing mix: de la estrategia al consumidor. PLIP: Producto, logística de distribución, impulsión y precio.

RECOMENDACIONES

El alumno que deba rendir la asignatura debe:

· Presentarse a la mesa examinadora el día y la hora estipulada.

· Presentarse con documento de identidad.

· Presentarse con la carpeta y demás material utilizado en clases.

· Conocer todos los temas del presente programa (no se toma sólo lo dado en clase, se toma todo el programa).

· Preparar un tema para iniciar el examen.

